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iNUEVO!
SESIONES A MEDIDA

Para cada una de tus necesidades y
Para cada TOPIC de nuestras metodologias

LLAMA al +34.660.41.54.54
iDinos lo que TE INTERESA!

Shipley Wins
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2024 Calendario de Cursos Publicos

Para registrarte llama al +34 660 41 54 54 o envia un email a inscripciones@advancepm.es

Para mas detalles consulta www.advancedpm.es

Enero 2024 Fechas Lugar
(OTL) Outlining 9 de enero Madrid
(GYB) Capturar y gestionar oportunidades 16 de enero Madrid
Informes persuasivos 23 de enero Madrid
Planificar las cuentas clave 29 de enero Madrid

Febrero 2024

(WES) Resumenes ejecutivos ganadores 6 de febrero Madrid
Crear presentaciones eficaces 13 de febrero Madrid
(SNL) Conquistar nuevos clientes 19 de febrero Madrid
Gestionar el conocimiento 27 de febrero Madrid
Marzo 2024

Innovacién disruptiva 5 de marzo Madrid
(WSP) Propuestas ganadoras 12 de marzo Madrid
Informes persuasivos 19 de marzo Madrid
Generar modelos de negocio (CANVAS) 26 de marzo Madrid

Tu Inversion

Ofrecemos nuestros talleres y sesiones LEAN de forma individual o combinando varios talleres:
e Sesion LEAN de media jornada disponible para cada uno de nuestros cursos y talleres

« NUEVO!SESIONES A MEDIDA y TRAINING-ON-THE-JOB

o paracadaunade tus necesidades y
o Paracada TOPIC de nuestras metodologias

o jLLAMA +34.660.41.54.54 y DI LO QUE TE INTERESA!
e Taller de V2 jornada 400 €
e Taller de 1 jornada 600 €
e 2 dias de talleres 1.100 €
e 3 dias de talleres 1.600 €

® 4 dias de talleres 2.100 €
® Para mas de 4 jornadas de entrenamiento u otras composiciones contactar.
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mailto:inscripciones@advancepm.es
http://www.advancedpm.es/
http://advancedpm.es/wp-content/uploads/2014/09/Capturing-Business_v1.1esp.pdf
http://advancedpm.es/wp-content/uploads/2014/09/140309-Informes-Persuasivos-Folleto-v030priceless.pdf
http://advancedpm.es/wp-content/uploads/2014/09/140929-KAP-1d-Folleto-v030priceless.pdf
http://advancedpm.es/wp-content/uploads/2014/09/WES_v2.0esp1.pdf
http://advancedpm.es/wp-content/uploads/2015/03/APM-Presentaciones-Eficaces-v154-Folleto-priceless.pdf
http://advancedpm.es/wp-content/uploads/2014/09/140929-Vender-a-Grandes-Clientes-Folleto-v092priceless.pdf
http://advancedpm.es/wp-content/uploads/2014/09/APM-Knowledge-Management-Folleto-v072priceless.pdf
http://advancedpm.es/wp-content/uploads/2014/09/APM-Innovacion-Disruptiva-v083folleto-.pdf
http://advancedpm.es/wp-content/uploads/2014/09/WSP_v1.1esp.pdf
http://advancedpm.es/wp-content/uploads/2014/09/140309-Informes-Persuasivos-Folleto-v030priceless.pdf
http://advancedpm.es/wp-content/uploads/2014/09/140929-Folleto-Taller-BMG-1d-v010priceless.pdf

